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FINA-RET NEWSLETTER
Outils de Financement destinés aux Investissements dans les Technologies d’Energies Renouvelables et d’Efficacité Energétique de Petite taille.

Edition N° 2, Juillet 2009

	Chers lecteurs,

A l’heure actuelle, les médias démultiplient les messages sur la crise financière et climatique. Le projet européen FINA-RET se propose d’appréhender cette situation sous un angle optimiste en encourageant les investissements dans les énergies « vertes » - c’est-à-dire ayant un impact positif tant sur notre économie que sur notre environnement. Nous avons conscience, dans ce contexte, de l’importance de ne pas perdre de vue les perspectives à long terme. Cependant, des résultats aussi remarquables qu’une réduction des émissions de CO2 de 60% (Suède) ou de 20% (Allemagne) uniquement par  une isolation renforcée des bâtiments, à laquelle s’ajoute la création de milliers d’emplois, nous encouragent à agir dans ce domaine. L’objectif est de saisir les opportunités en identifiant de nouveaux modèles d’action ?
Ce bulletin d’information vous donnera un aperçu des derniers résultats du projet FINA-RET et vous présentera les activités à venir.

Nous espérons que la lecture de ce bulletin sera instructive.

Les partenaires du projet FINA-RET

	Point de contact:

Dr. Ioanna Giannouli
Business & Project Management S.A.

25, Alexandroupoleos str., 115 27, Athènes, Grèce
Tel.:+30 210 7472 820 
Fax:+30 210 7472 860
email: giannouli@bpm.gr
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La responsabilité du contenu de ce bulletin est attribuée à ses seuls auteurs. Ce contenu ne reflète pas nécessairement l'avis de la Communauté Européenne. La Commission européenne n'est aucunement responsable pour tout usage qui peut être fait des informations qui y figurent.

	Dans cette édition
· Introduction

· Investissements de petite échelle dans les TER/ TEE : le scénario actuel

· Evaluation des besoins au niveau européen en terme d’investissement dans les TER/TEE
· Les tables rondes FINA-RET à l’occasion du Salon International des Energies Renouvelables, ENERGAIA 2008

· Le calendrier FINA-RET

	Comment vous abonner
Un formulaire d'inscription est disponible sur le site internet de FINA-RET:
http://www.finaret.eu


Note préliminaire : on entend par TER, les technologies utilisant des énergies renouvelables et par TEE, les technologies visant à l’efficacité énergétique.

Introduction
Créer des outils financiers spécifiquement adaptés aux investissements verts requiert avant tout une recherche approfondie.
Les partenaires du projet FINA-RET se sont ainsi attachés à réaliser une revue précise et complète des TER et des TEE, des mécanismes financiers existants ainsi qu’une évaluation des besoins des utilisateurs par le biais d’une large enquête auprès des ménages et des PMEs. 

1) Au total, 24 technologies liées aux énergies renouvelables et à l’efficacité énergétique ont été répertoriées dans les pays partenaires du projet (Autriche, Chypre, France, Grèce et Italie) et classées selon les caractéristiques de l’investissement et leur disponibilité sur le marché.


2) En second lieu, les mesures financières existantes, telles que les prêts, subventions ou bourses ont été évaluées. Les partenaires de FINA-RET ont collecté des informations sur plus de 260 mécanismes financiers dans 22 pays du monde entier.

3) Au cours de l’enquête sur les besoins des utilisateurs, l’équipe projet a interrogé plus de 7000 ménages et PMEs dans l’ensemble des pays partenaires.

4) En parallèle de cet important travail d’investigation, un ensemble d’actions de promotion a été mené au niveau européen. On citera notamment la participation de FINA-RET au Salon International des Energies Renouvelables ENERGAÏA à Montpellier. 

De plus amples informations sur les résultats du projet sont disponibles dans les différentes rubriques de ce bulletin d’information.
Investissements de petite échelle dans les TER/ TEE : le scénario actuel
Le Consortium du projet a mené une revue approfondie et minutieuse des mécanismes financiers existants (couvrant aussi bien les mécanismes de soutien publics que les produits financiers privés), spécifiquement dédiés au soutien des investissements de petite échelle dans les TER/TEE. L’étude a porté sur 22 pays dans le monde et analysé 263 mécanismes financiers (107 publics, 149 privés, 7 publics/privés).

Il est intéressant de noter que les prêts et subventions comptent pour plus de 90% des produits financiers répertoriés. La répartition complète par type d’instruments financiers est la suivante :

	Prêts
	55,0%

	Subventions
	36,0%

	Mécanismes de garanties
	1,5%

	Crédits-bails
	1,5%

	Autres mesures publiques
	6,0%
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Les données ont été collectées selon un modèle développé par le Consortium et les informations ont été regroupées selon trois thèmes principaux : i) informations générales sur le produit (pays, nature, bailleur de fonds, domaine d’application, groupe cible, etc.) ; ii) description du produit (taux d’intérêt, durée, coûts, taille de l’investissement, etc.) ; iii) acceptabilité et impact (facteurs de réussite/échec, stratégie de  promotion, etc.).

L’étude a montré que les sources de financement pour les investissements de petite échelle sont très différentes. Ainsi, des pays aux conditions climatiques similaires présentent des différences considérables quant aux produits financiers disponibles (structure et détails techniques), à la nature des bailleurs de fonds de chaque pays (publics / privés), au niveau de demande qu’ils sont en mesure de satisfaire et au type d’investissements qu’ils soutiennent.

Néanmoins, une telle diversité masque des divergences significatives entre les pays, notamment en termes de sensibilité à la problématique de l’énergie, avec des impacts directs sur le degré de spécialisation (du côté de l’offre) et sur la maturité (du côté de la demande) des marchés financiers étudiés.

Malgré l’hétérogénéité qui est ressortie de cette analyse, plusieurs tendances ont pu être identifiées et les conclusions suivantes ont pu être formulées :

1) L’existence d’une large gamme de produits financiers dédiés aux technologies ER/EE ne définit pas en soi la maturité d’un marché financier. Des indicateurs pertinents de la maturité du marché financier sont : i) son degré de spécialisation (produits financiers disponibles, groupes cibles, technologies concernées et contexte); ii) une acceptation réussie des produits financiers spécialisés sur le marché.

2) Pour être performants, les produits financiers dédiés aux investissements dans les TER/TEE doivent être faits sur mesure pour chaque technologie et personnalisés en fonction de la cible à laquelle ils s’adressent.

3) L’offre de produits financiers devra prendre en compte des variables spécifiques à chaque pays, tant en termes de culture (valeurs traditionnelles, comportement des gens, conscience des problématiques liées à l’énergie, etc.) qu’en termes de particularités du tissu économique (degré d’industrialisation, besoins en énergie, prix actuel de l’énergie, sources d’énergie du pays, etc.).

4) L’acceptation d’un produit financier ne dépend pas seulement de son attrait et de ses caractéristiques, mais aussi de la stratégie de promotion adoptée (combinant publicité et campagne de sensibilisation) et de la souplesse des processus administratifs et bureaucratiques.

5) Une acceptation réussie repose souvent sur la présence d’une action conjointe d’initiatives publiques et privées. En effet, des produits financiers privés peuvent s’appuyer sur des mécanismes de support public existants. Par exemple, les conditions de rachat de l’énergie peuvent être considérés comme un levier pouvant réduire la perception des risques et ainsi faciliter l’accès à des prêts à des conditions avantageuses.
6) La  bonne appropriation des conditions de mise en œuvre des outils financiers par les opérateurs bancaires est aussi indispensable pour éviter une promotion insuffisante qui conduirait à obliger le consommateur à devoir investir plus de budget que prévu. La confiance dans les programmes nationaux des opérateurs bancaires doit être privilégiée. 

7) Pour ce qui concerne la création et la mise en œuvre de produits financiers dédiés aux TER/TEE, l’efficacité du système de subventions est confirmé. En outre, lorsque les produits financiers sont conçus et mis en œuvre par une organisation proche géographiquement et institutionnellement de l’utilisateur final, le lancement des produits a plus de chances de succès.
Evaluation des besoins au niveau européen en terme d’investissement dans les TER/TEE
L’enquête qui a été menée dans le cadre du projet FINA-RET sur 2 000 ménages et une centaine de PME dans chacun des pays partenaires (France, Autriche, Chypre, Grèce et Italie) a démontré que, pour les particuliers propriétaires, les préoccupations environnementales ne sont partiquement jamais l’unique catalyseur de l’investissement dans les TER et TEE. 
Dans tous les pays interrogés, l’enquête montre une volonté des ménages à investir un certain budget dans les TER et TEE, mais seulement dans l’expectative d’une baisse d’au moins 30 % de leur facture [image: image10.png]énergétique.
L’enquête a également fourni certaines informations très précises sur la manière dont les PME abordent la question de leur approvisionnement énergétique au regard des énergies renouvelables et de la maîtrise de la demande en énergie. La mise en œuvre des TER est bien moins fréquente que celle des TEE, et ce, dans tous les pays interrogés. Environ 10 % des PME ont mis en œuvre des technologies ER, contre 30 % pour les technologies EE. L’isolation de l’enveloppe, l’utilisation d’ampoules basse consommation et de moteurs électriques à haut rendement ont été désignées comme les solutions  les plus populaires auprès des PMEs.

Néanmoins, tous les pays interrogés s’accordent sur l’intérêt que peut présenter une norme obligeant à l’intégration des TER et TEE dans les bâtiments résidentiels.
Les incitations financières et les prix de l’énergie sont, d’après les résultats de l’enquête, les principaux catalyseurs d’investissement. Cependant, près de 35 % des petits investisseurs ont déclaré avoir besoin d’un soutien financier, un fort pourcentage d’entre eux privilégiant l’emprunt. Parmi ceux n’ayant pas souscrit d’emprunt, 15% ont mentionné des problèmes de trésorerie et 10% n’ont pas sollicité de prêt par méfiance envers le système bancaire.
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L’enquête a permis de déterminer les caractéristiques majeures d’un produit de financement performant pour les acteurs de ce secteur :
- être spécifiquement adapté aux technologies concernées; tenir compte des bénéfices attendus de l’investissement; être lié à toute incitation ou initiative disponible du gouvernement ou de tout autre organisme public (i.e. prix de rachat, réductions d’impôts, subventions, etc.); 
- mettre en évidence clairement le potentiel gagnant-gagnant de ces investissements.
En outre, les résultats de l’enquête démontrent qu’il existe toujours un manque de sensibilisation important dans quatre grands domaines : les applications alternatives de chaque technologie, les bénéfices concrets attendus, les coûts 


et les goulots d’étranglement potentiels. Les campagnes de sensibilisation et de promotion portant à la fois sur les technologies et sur les produits de financement correspondants, doivent être adaptées aux contextes nationaux et régionaux où elles doivent être déployées. La « source d’information » devra être sélectionnée avec une attention particulière puisqu’il s’est avéré que la majorité des personnes enquêtées ne faisait pas du tout confiance aux informations venant des partis politiques, des gouvernements et des journalistes sur les questions liées à l’énergie, et préféreraient se tourner vers les scientifiques, l’Union européenne ou encore les ONG.

Les résultats complets de l’enquête seront disponibles dès le mois de juillet sur le site Internet du projet www.finaret.eu.
Les tables rondes FINA-RET à l’occasion du Salon International des Energies Renouvelables ENERGAIA 2008
FINA-RET a saisi l’opportunité d’organiser deux tables rondes pendant le Salon International des Energies Renouvelables ENERGAIA et ses conférences associées, qui a eu lieu à Montpellier en décembre 2008. 13 experts ont discuté des facteurs de succès et d’échec en matière de financement de petite échelle dédié aux technologies ER/EE ainsi que des rôles respectifs des institutions financières, de l’industrie de la construction et de l’industrie des TER/TEE dans ce domaine. Plus de 50 personnes ont participé à ces discussions de haut niveau.

Les principaux messages à retenir des discussions sont les suivants:

· L’installation de TER doit aller de pair avec la rénovation des bâtiments (TEE).
· Plus la performance d’un produit (TER ou TEE) peut être mesurée précisément, plus il sera aisé de proposer des produits financiers attractifs et adaptés.
· L’industrie de la Construction, les institutions financières et les pouvoirs publics devraient associer leurs efforts pour proposer et promouvoir efficacement les produits.

Le calendrier FINA-RET
· La journée sans voiture / la semaine européenne de la mobilité : du 16 au 22 septembre 2009

· Le 11ème Renewable Energy Finance Forum (REFF) : les 21 et 22 septembre 2009, Londres, UK
· Le 4ème World Forum on Energy Regulation : du 18 au 21 octobre 2009, Athènes, Grèce
· Remise du prix « Climate Star » (récompense de la meilleure action locale pour protéger le climat) : le 22 octobre 2009, Vienne, Autriche

· Egética – Expoenergética (International Week of the Renewable and Conventional Energies) : du 1er au 7 novembre 2009, Valence, Espagne

· BATIMAT : du 2 au 7 novembre 2009, Paris, France

· POLLUTEC : du 1er au 4 décembre 2009, Paris, France

Les Partenaires du Projet
Coordinateur
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Volonté des ménages d’investir « un budget supplémentaire» afin d’obtenir une réduction de 30% de leur facture énergétique





Volonté des PME d’investir « un budget supplémentaire» afin d’obtenir une réduction de 30% de leur facture énergétique
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